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COMMENT PERMETTRE AUX FRANÇAIS  
DE DEVENIR PROPRIÉTAIRE SANS APPORT NI FRAIS DE NOTAIRE ? 

SOCIO-ECONOMIQUE 

Faciliter l’insertion économique des classes moyennes : Lutter contre l’apport bancaire 

INNOVATION 

Transformer la location classique en une accession progressive à la propriété 

STRATÉGIQUE 

Permettre l’exploitation d’une niche sous-exploitée en France 

CULTUREL 

Apporter une nouvelle solution d’accéder au modèle de réussite en France 



ÉCARTS-SOCIAUX EN FRANCE 
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PAS D’APPORT CONSÉQUENT OU PAS JEUNE CADRE 
Taux et décotes très difficile à négocier  

 

 
LOCATAIRE À VIE 

 

Isolement 
Frustration 

Avenir incertain en France 
Pas de stabilité de vie… 

 
 

IL FAUT TROUVER UNE SOLUTION SANS APPORT ! 



NOS SOLUTIONS : RÉACTIVER L’ASCENCEUR ÉCONOMICO-SOCIAL 
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 CONTRACTUALISER  
UNE SYNERGIE DE BESOINS 

Place de marché 

100 % en ligne 
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BUSINESS MODEL 
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2.b) Transfert de capital 

BUSINESS MODEL 

2.a) Droit de gérance 



ATTAMWIL IMMO – CRÉATION DE VALEUR 
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T0 12 ans 

975 €/mois 
Capital 

67 k€ 

20 ans 26 ans 

Propriétaire    

à 100 % Création de valeur Capital 

114 k€ 

PROJET IMMOBILIER DE 150 k€ 

Option 1 Option 2 
Conditions  

d’achat-location 

Revente  

à un tiers 

Le locataire devient 

propriétaire à part 

entière 

Achat progressif 



ATTAMWIL IMMO – CRÉATION DE VALEUR 
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40k€  

+ 662€/mois 

T0 8-12 ans 

1,5 k€ + 

975 €/mois 
Capital 

67 k€ 

20 ans 26 ans 

Propriétaire    

à 100 % 

Taux 3 % 

7,5 k€ + 
 

875 €/mois 

Propriétaire    

à 100 % 

Propriétaire    

à 100 % Capital 

30 k€ 

Capital 

67,5 k€ 

Création de valeur Capital 

114 k€ 

PROJET IMMOBILIER DE 150 k€ 

Option 1 

Option 2 

Conditions 

Revente Rachat total 



ATTAMWIL EPARGNE – CRÉATION DE VALEUR 

  
1. Loyer annuel de 7.8 %/an du prix du projet 2. Transfert de capital 

Droit d’usufruit (/an) 
Transfert du capital 

(/an) 

Capital  

Attamwil IMMO 

Capitaux 

Attamwil 

EPARGNE 

TRI  

EPARGNE 

(/an) 

T0 4 % 3,8 % 0 % 100 % 4 % 

1 an 4 % 3,8 %  3,8 % 96,2 % 4,16 % 

2 ans 4 % 3,8 % 7,6 % 92,4 % 4,33 % 

4 ans 4 % 3,8 % 15,2 % 84,8 % 4,72 % 

8 ans 4 % 3,8 % 30,4 % 69,6 % 5,75 % 

Tentative de revente du projet immobilier après 8-12 ans selon la convention d’indivision 

12 ans 4 % 3,8 % 45,6 % 54,4 % 7,36 % 

20 ans 4 % 3,8 % 76 % 24 % 16,67 % 

26 ans 4 % 3,8 % 98,8 % 2,2 % 181.8 % 
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Création de valeur Création de valeur 



PREMIER MARCHÉ CIBLE 
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88 765  
potentiels clients 

 

Niche de  

+10 milliards d’euros 
 

------ 

 

+750 potentiels nouveaux 

clients  par an 
------ 

+85 m€/an 



L’ÉQUIPE COMPLÉMENTAIRE 
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1 CABINET D’AVOCATS 
+20 ans d’expériences en droit 

immobilier et droit des obligations 

1 COMITÉ  
EXPERT EN FINANCE ISLAMIQUE 

DISTRIBUTEURS DE SOLUTIONS 
D’ÉPARGNE 

Samir 
BOULHRAM 

  Jérémy  

   ARHAB 
ÉQUIPES 

TRANSVERSES 

Mehdie       
THADIe 

Président - 75 % 
HEC & Telecom 

ParisTech 
Responsable des 

solutions et du site 
internet 

DG - 25 % 
SKEMA Business School 
Responsable marketing 

& développement 
commercial 

Consultant 
Century 21 

Ingénieur commercial et 
immobilier 



MODÈLE ÉCONOMIQUE 
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Contrat 150 k€  9 000 € 
Commission sur distribution  1,5 et 2,5 % 

En fonction  
du prix du projet 

SIGNATURE DURANT CONTRAT REVENTE 

Attamwil IMMO 1 % 0 1 % 

Attamwil EPARGNE 5 % 0 1 % 



STRATÉGIE DE DISTRIBUTION 
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CRÉER UNE SYNERGIE ENTRE  
LE MARCHE DES SCPI  ET CELUI DE  L’IMMOBILIER SANS APPORT 
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ÉLÉMENTS FINANCIERS 

2017 
~2 projets par semaine 

2018 
~11 projets par mois 

2019 
15 projets par mois 



OBJECTIFS 
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1. LEVÉE DE FONDS DE 200 k€ 
 

25 % CAPITAL et 75% ENTREPRISE 
 

 
 

Fonds minimum: 50-70 k€ 
 

 

1. Édition des contrats + brevetage 
2. Protéger la marque et le concept 
3. Labélisation projet sans intérêts bancaires 
4. Signature avec nos distributeurs d’épargne 
5. Communiqué de presse 

 
 

2. RÉALISER 30 PROJETS  
~10 mois – CA 175 k€ 

 

2.1 Concrétiser avec VC 
 

Louis Thannberger 
MyNewStartup 

MaLeveeDeFonds 
eCap-Partners  

Squareness 
 
 

2.2 Maintenir la cadence 
 

    4 projets par mois pendant 1 an  
+1/mois/an 

 
 

ACCÈS SIMPLIFIÉ   
& 100 % EN LIGNE 

AU MODÈLE DE 
REUSSITE EN 

FRANCE 

Objectifs 
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CONCEPTS UNIQUES & BREVETABLES 
 

DÉMO & BUSINESS PLAN 
SUR DEMANDE 

 
contact@attamwil.com 

 

mailto:contact@attamwil.com


  

Prix projet 
Immobilier 

Apport Mensualités 

12 ans 20 ans 

Capital Client Capital Client 

Banque de détails 
Taux de 3 %/an 

150 k€  7,5 k€ 875 €  
50 % du bien acquis 

75-7,5 

 67,5 k€ 
150 k€  

570easi 150 k€ 45 k€ 667 € 

50 % du bien acquis 

75 k€ - 45 k€ 
30 k€ 

150- 45 
105 k€ 

150 k€ 1.5 k€ 975 €  
45,6 % du bien acquis 

67 k€ 

76 % du bien acquis 

113 k€ 
  

Location 150 k€ 1 k€ 900 € 15 k€ 27 k€ 
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Création de valeur 

ATTAMWIL IMMO – CRÉATION DE VALEUR 



SCPI  VS  ATTAMWIL EPARGNE 
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