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Innopsys (28 personnes - 3,0 M€ de CA) est leader mondial 

des scanners de microarrays (outils de laboratoire pour la 

génétique). 

Notre ambition désormais est de devenir un leader 

- en stimulation et monitoring en chirurgie, 

- en pathologie numérique. 

Pour atteindre ses objectifs, Innopsys recherche 1,5 M€ en 

2017 pour accélérer ses démarrages commerciaux. 

Constat, enjeux et perspectives  
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La stimulation et le monitoring intra opératoire 

Instrument utilisé par le chirurgien pour stimuler électriquement 

une zone patient spécifique au cours d’une chirurgie 

Exemple : cerveau, nerf facial, ORL, cordes vocales 

Utilisation en stimulation : voir l’effet directement sur le patient 

(chirurgie éveillée) 

Utilisation en monitoring : vérifier en continu l’état d’un nerf 
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Le marché de la stimulation/monitoring en chirurgie 

Le marché mondial du neuro-monitoring est évalué à 600 M€ en croissance de 15 % par an 

Compilation de sources : Medical Connectivity – Orthopedic Network news 

Très développé aux USA, démarrage ailleurs 

Applications variées et morcelées 

Concurrents variés mais sans solutions dédiées 

Différentiation possible et nécessaire 
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La gamme de stimulateurs intra opératoire Nimbus 

Système customisable et multifonction adaptables à chaque 

opération 

Des résultats et succès en chirurgie du cerveau éveillé 

Innopsys est à la fois fabricant de la machine et des électrodes 

Les électrodes d’Innopsys sont très appréciées : un réel atout 
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L’autre produit de la diversification : AnaQuant 

Adaptation de notre technologie d’imagerie actuelle sur un 

marché en forte croissance (+20 % par an) 

Une différentiation forte grâce à notre technologie de balayage 

scanner face aux techniques de microscopie classique 

Utilisation de la fluorescence, notre métier, pour le diagnostic des 

cancers ou la recherche de biomarqueurs en R&D 

De forts atouts : une meilleur qualité d’image, une 

automatisation facilitée 

Un réseau de distribution opérationnel 
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Business model et données 

Modèle d’un parc installé de machines générant la vente de 

consommables (électrodes à usage unique) 

Nimbus vendu entre 10 et 15 k€. 

Une électrode entre 120 et 200 €. 

Electrodes à usage unique (stérilisation) 

Entre 5 et 20 k€ de vente de consommables par unité par an. 

Pour AnaQuant, réseau de distribution déjà en place 

Prix AnaQuant : 100 k€ - Coût matière : 25 k€ 
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Une nécessité de taille critique : plan de diversification 

2015 2017 2018 2019 

Un plan structuré de nouveaux produits dans le domaine de la santé sur des marchés de croissance 

Protéomique  Stimulateurs intra-opératoires                     Pathologie numérique           Etudes cellulaires 
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L’équipe Innopsys et ses moyens 

Stephane LE BRUN, Créateur, 
PDG, Finances, Business développement 

Laurence BOUET, Créateur, Directrice 
Général Déléguée, Ventes et RH ISO 13485 

Equipe de 28 personnes multidisciplinaire, 10 ans d’expérience en commun 

Maîtrise du développement, de la production, des contraintes réglementaires  

Des outils structurants (CRM, ERP, logiciels de management R&D, qualité) 

Forte expérience à l’export 
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Croissance et rentabilité par la diversification 

2015 2016 2017 2018 2019 2020

Gamme Scanners
CA total (k€) 2400 2150 2350 2550 2750 2850

Gamme Nimbus
Ventes machines 0 5 16 35 50 88
Ventes électrodes 1200 1406 1700 3640 5693 8851
CA total (k€) 210 282 465 944 1359 2019

Gamme AnaQuant
CA total (k€) 620 1200 2150

Total CA (k€) 2610 2432 2815 4114 5309 7019

La diversification va apporter un équilibrage des revenus, limitera les risques, et optimisera financièrement 

la structure. 

La gamme Medical Device apportera des revenus récurrents et très rentables. 

Les gammes pathologie et scanners auront des opportunités en diagnostic. 
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Besoin de financement 

Pour mettre en place son plan de développement, Innopsys 

recherche 1,5 M€ début 2017. 

L’objectif est de financer : 

- L’embauche de business développeurs, de commerciaux 

spécialisés : 0,5 M€ ; 

- le BFR généré par l’augmentation des ventes (avec un 

investissement dans le parc installé) : 0,8 M€ ; 

- les efforts dans le domaine réglementaire 0,2 M€. 



12 

Merci pour 
votre attention ! 

ISO 13485 

Stéphane LE BRUN – s-lebrun@innopsys.com – +33 (0) 561 971 976 

mailto:s-lebrun@innopsys.com
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