
Ils nous soutiennent :

L’information scientifique en quelques clics



ARN-messager, ordinateur quantique, 
intelligence artificielle, matériaux 
recyclés ou biosourcés …

Les révolutions technologiques se 
multiplient à un rythme croissant ! 

Et l’accès à une information scientifique 
et technique de qualité est de plus en 
plus complexe. 

Aujourd’hui, l’innovation technologique est partout !  

Opscidia analyse toute l’information scientifique 
et en restitue l’essentiel

7 millions 
d’articles scientifiques ont été 

publiés en 2021

Cela représente plus de
 200 ans 

de lecture



Un marché en plein essor

Notre marché : l’information scientifique hors-publication
Une forte croissance qui repose sur trois puissants leviers :
 Une révolution technologique : les réseaux de neurones pour le texte

Des besoins en forte croissance pour soutenir l’économie Deeptech 
Investissements privés dans la Deeptech : $ 83 Mds (multipliés par 5 en 5 ans)

L’essor de l’Open data en science

market-size :
 $ 18 Mds

CAGR : + 10.8%
source : Clarivate analytics

Le secteur se transforme à grande vitesse !
- Clarivate rachète ProQuest pour $ 5,3 milliards

- Benevolent.ai lève 292 M$ et devient une licorne

- Causaly lève 23 M$



Les meilleures 
bases de données 

scientifiques

Notre plateforme d’analyse des articles scientifiques 

Rapports

Jeux de 
Données

Dashboard
Identifier Analyser

Restituer

Notre proposition de valeur : 
Analyser toute l’information scientifique. Restituer l’essentiel.



Notre “Secret sauce”

Le top de la recherche en NLP

Des transformers fine-tunés sur 
des corpus spécifiques à la 

recherche scientifique.  

Au plus près de nos clients

Une très bonne connaissance et 
beaucoup de réseau dans le monde 

de la deeptech et de la R&D en 
entreprise 

Nos résultats :
- une base de données de 120 millions d’articles scientifiques
- Un taux d’erreurs réduits d’un facteur 2 sur des benchmarks de NLP scientifiques
- Une plateforme pensée pour s’intégrer dans les process de nos clients

Les meilleures données

Grâce à notre excellente connexion 
avec le monde académique 



Notre offre

Identifier les documents 
les plus pertinents

Trouver 2x plus vite les 
documents les plus 
pertinents

Évaluer les tendances 
technologiques

Détecter les tendances 
technologiques de demain pour 
faciliter la prise de décision

Résumer un état de l’art

Générer un résumé 
automatique pour rédiger un 
rapport 3x plus vite , et 
garder trace de toutes les 
idées explorées 

Extraire les informations 
à haute valeur ajoutée :

Trouver instantanément 
le détail intéressant dans 
des milliers d’articles



Business Model
Trois offres pour couvrir tous les besoins de nos clients

Starter

Panier moyen
 1000 € / mois

Pro

Panier moyen
3000 € / mois

Corporate

Panier moyen
10 000 € / mois

Cibles : petites équipes, 
besoins d’analyse superficiels 
ex : conseil en R&D

Cibles : équipes moyennes, 
besoins d’analyse intermédiaire 
ex : Scale-ups 

Cibles : très grandes équipes 
et/ou besoins d’analyse avancée
ex : Grands comptes

Identifier
Résumer

Identifier
Résumer
Évaluer

Identifier
Extraire

Résumer
Évaluer

+ personnalisations



● Directeur de projets informatiques 
d’envergure dans l’Open Data

● Dvlpt de produits à forte audience 
      (3,9 M utilisateurs pour We sign it)

● Ancien directeur R&D 
● XP au Codir d’une start’up 

(CA NG : 10k€ à 5 M€ en 7 ans)
● Expert R&D @

Notre Dream-Team

Loïc Rakotoson
Dev IA

Frejus Laleye, PhD
NLP R&D Lead

● ex-Chercheur en NLP au CEA
● Auteur de 20+ articles en NLP 

Wahid Hibot
Dev front-end

Sylvain Massip, PhD, CEO (56%)Charles Letaillieur, CTO (44%)

Roxane Depauw
Market / com

Habibou Ibrahim
Sales 

Assia Asrir, PhD
Cheffe de produit

● 10 ans de recherche dans tous les 
domaines des Sciences de la Vie

● Fondatrice de Résalience
       une communauté de 8 000 PhDs

Oumayma Garai
Dev front-end

https://www.linkedin.com/in/loicrakotoson/
https://www.linkedin.com/in/fr%C3%A9jus-laleye-9b767b94/
https://www.linkedin.com/in/wahid-hibot/
https://www.linkedin.com/in/sylvain-massip-535a9a4/
https://www.linkedin.com/in/charlesletaillieur/
https://www.linkedin.com/in/asrir/
https://www.linkedin.com/in/oumayma-garai/


Notre traction

●  100 k€ de CA signés auprès de 15 clients en 2021  
● déjà 85 k€  signés en 2022 
● pipeline de 200 k€ 

2020 2021 2022



Use-cases 

Automatisation du processus de 
veille scientifique

Aujourd’hui, processus chronophage : 
une experte à plein temps pour suivre 15 ravageurs

Avec nos solutions : 20% d’un ETP pour suivre 100+ 
ravageurs

Réduction de 80% du temps 
nécessaire à la veille

Aide à la rédaction d’état de l’art

80 consultants réalisent 5000 états de l’art / an.

Nos solutions font gagner 1 jour.homme / état de 
l’art en moyenne (2 jour -> 1 jour)

Gain de 5 000 jours.homme / an



Nos concurrents

Pourquoi Opscidia ?
Opscidia est la seule plateforme 
multidisciplinaire d’analyse automatique 
des documents scientifiques

Nos concurrents
Notre univers concurrentiel est constitué:
- d’acteurs traditionnels de la veille 

centrés sur la recherche de documents.
- de start-ups de l’IA spécialisés dans les 

biotechs.



Nos concurrents

Plateforme de 
veille
Ex : Clarivate

Info scientifique 
pour la pharma
Ex : Causaly

Mapping de 
concepts 
Ex : Iris.ai

Identifier X X X X

Evaluer X X X

Résumer X X

Extraire X X



Développement commercial

Stratégie commerciale Land & Expand
1. Convaincre les utilisateurs (ingénieurs R&D) avec une 

fonctionnalité simple et adaptée à leur workflow
2. Convaincre le top-management de déployer plus largement, 

avec plus de fonctionnalités.

Métriques actuelles (outbound) :
● 1500 contacts
● 150 RV prospects
● 15 clients 

Marketing de contenus : 
● Faire connaître Opscidia en s’appuyant 

sur les réseaux d’Assia et Sylvain
● Faire reconnaître notre expertise

Prochains enjeux : 
- Exploiter et développer notre base existante de suspects / prospects
- Augmenter le panier moyen et diminuer le coût d’acquisition



Prévisions de chiffre d’affaires

CA 2026 = 10 M€
EBE = 3,4 M€

● 300 clients 
● 3 zones géographiques
● 67 personnes



Plan de financement sur 3 ans

Nous cherchons à lever 400 k€ de fonds propres 

 Cela nous permettra d’obtenir > 1 M€ de fonds non dilutifs pour financer notre 
développement commercial, marketing et produit 



Ressources

Nous avons obtenu la labellisation French Tech Seed qui nous ouvre le 
droit à 250 k€ en obligations convertibles d’un fond géré par BPIFrance

Prêt bancaire de 70 k€ obtenu auprès de Banque Populaire 
Ils sont prêts à nous prêter à nouveau après notre levée de fonds.

Nos clients : Notre belle fin d’année 2021 nous permet d’avoir d’ores et 
déjà 85 k€ signés pour 2022.

Demandes à faire prochainement : TP’up et Innov’up (Région île de 
France) pour faire levier sur l’augmentation de nos fonds propres



Roadmap
Nouvelles 
fonctionnalités Fev 2022

Aide à la 
rédaction d’
état de l’art

Avr 2022

Bulletins de 
veille

Product 

Juin 2022

Evaluations de 
la maturité des 
technologies

Décembre 2022

Extraction de 
relations entre 
concepts

Jan 2022

User 
research

Mars 2022

Optimisation UX

Juin 2022

Plateforme optimisée 
avec fonctionnalités 
identifier, résumer, 
évaluer 

Market / sales 
Jan 2022

Lancement 
stratégie 
marketing 
inbound

Avr 2022

Déploiement chez nos 
premiers gros clients 
(GAC / St Gobain)

Jan 2023

Plateforme 
Optimisée avec 
toutes les 
fonctionnalités

Dec 2022

30 k€ de MRR

Jan 2023

Début de la 
prospection à 
l’international



Press book, prix & labels

2019 2020

Presse

Conférences

Concours et 
labels

2021



Merci de votre attention !

Contact :

sylvain.massip@opscidia.com

mailto:sylvain.massip@opscidia.com

