
Présentation 
Be Noé



À propos de nous

Be Noé c’est une nouvelle approche du métier 
d’organisateur d’événements : à mi-chemin 
entre une agence événementielle et un site 
de location d’établissements.

Be Noé c’est aussi l’histoire de collaborateurs 
passionnés, impliqués et motivés par un 
objectif commun : faire de la plateforme un 
outil incontournable dans l’événementiel.

Nos convictions :
ACCOMPAGNEMENT - IMPLICATION -
CENTRÉS CLIENT - INNOVATION - RÉACTIVITÉ
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Un Constat

Les entreprises ou particuliers souhaitant
organiser un événement en ligne veulent :

• Réserver en quelques clics leur
évènement.

• Disposer d’un devis complet et chiffré
rapidement.

• Obtenir un tarif négocié et sans surprise.
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Notre Solution

Une plateforme Web pour permettre :

• Aux organisateurs :

De trouver des solutions adaptées avec des chiffrages

instantanés.

De bénéficier des meilleurs prix (tarifs prestataires

pré-négociés, options à la carte, sans honoraire).

• Aux lieux partenaires :

De cibler un public plus large.

D’enrichir leurs prestations avec des services

complémentaires Be Noé (traiteur, hôtesses, matériel

technique…)
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Le Fonctionnement
Rechercher mon événement

Etudier les offres Réserver !
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Clients Professionnels (B to B) :

Soirées d’entreprises

Conventions

Journées d’étude

Conférences de presse

Etc…
Nos partenaires :

• + de 150 établissements

• + de 3 000 packages en ligne

• Traiteurs, Prestations 

Techniques, Hôtesses

Notre Ecosystème

Clients Particuliers (B to C) :

Mariages

Baptêmes

EVG/EVJF

Etc…
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SWOT

Strengths:
- Offres packagées et chiffrées disponibles en ligne en 

instantané (Exclusif et inédit sur le marché).
- Taux de profitabilité de 52% supérieur aux prévisions

(39% pour les packages et 13% pour les options).
- 15 années d’expérience dans l’événementiel.
- Un outil informatique puissant et unique dont la 

technologie est maitrisée et pilotée en interne.
- Une plateforme « scalable », des process automatisés.

Weaknesses:
- Equipe qui doit s’étoffer pour répondre à une demande 

grandissante et pour assurer le développement. 
- Offre actuellement limitée à l’Ile de France, nécessité 

d’élargir rapidement à une échelle nationale.
- Notoriété grandissante mais encore trop limitée.

Opportunities:
- Digitalisation naissante du secteur (moins de 3% du 

marché en ligne actuellement, vs. 94% dans le secteur 
du tourisme).

- Aucun acteur dominant pour le moment.
- Nombreux partenaires restant à démarcher.
- Développement à l’échelle nationale et internationale.
- Taux de transformation supérieur à celui d’une 

agence.

Threats:
- Arrivée potentielle de nouveaux concurrents mais 

investissement initial conséquent :
IT, Catalogue, notoriété auprès des prestataires.

- Contractualisation directe entre les clients et les lieux.



Le Marché
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Particuliers : 5 milliards €

Professionnels : 2,5 milliards €

En 2017, le marché de l’événementiel s’élève à 7,5 milliards d’euros.*

*Source : Syndicat National des Agences d’Événements (Lévénement)

Particuliers : 70 K€

Professionnels : 280K€

Marché événementiel 
en France en 2017

Chiffre d’affaires 2017 
de Be Noé



Sa Digitalisation 
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En France en 2017*

3%

97%

Part de marché digitalisé : 225 millions €

Part de marché traditionnel (agence, annonceur…)

25%

75%

Part de marché digitalisé : 1,9 milliards €

Part de marché traditionnel (agence, annonceur…)

Projection en 2022



Concurrence
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ECONOMIQUE

COÛTEUX

ACHAT EN 
LIGNE

ACHAT 
TRADITIONNEL 

(hors ligne)



Chiffre d’affaires et revenus
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4%

26%

70%

Répartition des revenus de Be Noé

Frais d'adhésion des établissements à la plateforme

Achat d'options en ligne

Commissions & marges
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Evolution du chiffre d'affaires



SEO
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Janvier – Août 2017 Septembre 2017 – Mars 2018 Avril – Septembre 2018

75%

16%
9%

Sans SEO

Payant (Adwords)

Direct

Recherche organique (Google)

70%

15%

15%

Lancement SEO

Payant (Adwords)

Direct

Recherche organique (Google)

62%18%

20%

SEO Opérationnel

Payant (Adwords)

Direct

Recherche organique (Google)



Ouverture nationale prévisionnelle
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Avantages de la plateforme

Réseaux sociaux 
actifs

Equipe 
expérimentée

Utilisation facile

Site design 
responsive
et moderne

Tarifs en ligne



Nicolas CLAUZON
01 47 49 11 62
06 09 12 59 26
n.clauzon@benoe.fr
www.benoe.fr

Merci de votre attention


