


Glossaire

Professionnels de santé : Regroupe les professions médicales (médecins, sages-femmes et odontologistes), les 
professions de la pharmacie, les professions d’auxiliaires médicaux (infirmiers, 
masseurs-kinésithérapeutes, orthophonistes et orthoptistes).

Télésurveillance médicale : La télésurveillance médicale est une branche de la télémédecine, au même titre que la 
téléconsultation, la télé-expertise ou la téléassistance médicale. La télésurveillance 
médicale a vocation de permettre à un médecin d'interpréter à distance les données 
nécessaires au suivi médical d'un patient. 

Interopérabilité : C’est la possibilité qu’ont des systèmes à fonctionner ensemble, à « communiquer » entre 
eux. Dans le domaine de la e-santé, la faculté d’échanger des données est fondamentale, 
puisqu’elle conditionne la bonne coordination des soins et le suivi des patients.

DMP : Le “Dossier Médical Partagé” permet aux professionnels de santé autorisés d'accéder aux 
informations utiles à la prise en charge des patients. Il s’agit d’un projet porté par 
l’assurance maladie.

Logiciel de gestion de cabinet : Logiciel qui permet aux praticiens de tenir à jour ses dossiers patients, la comptabilité de 
son cabinet mais également de réaliser des extractions et de télétransmettre les feuilles de 
soins. 

Les éditeurs d’applications : Ensemble des acteurs du marché qui développent et fournissent aux professionnels de 
santé des applications numériques accessibles en ligne ou par le biais d’un logiciel installé. 
Cela peut-être des startups, des laboratoires pharmaceutiques, des fabricants de matériel 
médical ou des professionnels de santé.



Medeo

L’environnement de travail des professionnels de santé se complexifie avec l’émergence du 
numérique et la multiplication des outils digitaux.
 
Les relations avec leurs patients, leurs confrères et l’administration sont bouleversées.

Ils doivent mettre en place des outils de gains de productivité, de coordination et de 
communication performants pour y faire face.

La mission de Medeo est d’accompagner la digitalisation des professionnels de santé 
en connectant l’ensemble de leur environnement de travail et en développant des 
applications pour les aider à gagner du temps et améliorer leur pratique médicale.



Au quotidienProblématiques du secteur

D’une part, les professionnels de santé évoluent 
dans un monde de plus en plus connecté, en 
témoigne l’explosion des solutions de télémédecine. 
Bien qu’ils expriment le besoin de regagner du temps 
en consultation et d’améliorer leurs conditions de 
travail, les médecins sont souvent perdus face à 
ces nouveaux services. 

D’autre part, le numérique e-santé (objets 
connectés / services numériques) a du mal à se 
faire connaître des médecins : l’offre pléthorique, 
les petits acteurs, le coût d’acquisition des médecins 
très élevé, les craintes des médecins pour la sécurité 
des données ralentissent le déploiement des services. 

Il n’existe à l’heure actuelle aucune passerelle 
numérique entre ces mondes. 



Notre solution

Une plateforme de services numériques 
   

Medeo connecte le professionnel de santé grâce à une plateforme 
gratuite qui permet : 

● De se servir des objets connectés en cabinet médical 
(tensiomètre, balance, glucomètre).

● De naviguer sur internet intelligemment.

● D’accéder à un MarketPlace de services numériques 
d’e-santé.

 
La solution est gratuite, elle dispose d’un store d’applications dont 
certaines sont gratuites et d’autres payantes. Medeo compte d’ores 
et déjà plusieurs grandes applications e-santé comme 
partenaires. 



Partenaire de confiance et garant de l’interopérabilité, 
Medeo fournit enfin un espace de travail unifié au médecin. 

Gain de temps

Notre vision

Gain d’argent Gain de fiabilité 



Business Model

Editeurs 
d’applications

Créateurs d’apps

Accès gratuit à la plateforme

Data, profil

Les applications Medeo

Abonnement Mensuel

Accès à la plateforme

Commissions
API (apps)

Professionnels
de santé

Prestation de développement
Commissions

Visibilité, 
Data,
Accès à la 
plateforme

Medeo met en place un business model 
classique d’AppStore (commissions sur le 
prix de l’application à l’activation par 
l’utilisateur). 

Le business model de Medeo implique 4 
types de revenus :

• Un modèle d’abonnement mensuel pour 
les applications développées par Medeo.

• Un modèle de commissions prélevées sur 
les applications tierces présentes sur la 
plateforme.

• Des prestations de développement 
facturées aux partenaires souhaitant 
proposer des applications sur la 
plateforme.

• Un modèle de distribution de matériel 
avec des revenus issus des ventes de 
dispositifs médicaux connectés dans le 
cadre des offres Kligo.

 



Des applications sur Medeo

Quelques applications payantes disponibles sur la plateforme Medeo. 
La société compte alors un contrat d’apporteur d’affaires. 
Les souscriptions aux nouveaux services se font via le store de la plateforme Medeo. 



 

Objectifs commerciaux : vision à 3 ans 

Medeo souhaite devenir un acteur incontournable des services numériques pour les professionnels de la santé

● Recenser sur la plateforme la plupart des applications pour les professionnels de santé 

● Devenir le premier logiciel médical interopérable

● Créer une communauté d’éditeurs d’applications 

● Regrouper plus de 80 000 professionnels de santé dont 60 % d’utilisateurs payants.

○ 30 % des médecins en ville (40 000 utilisateurs) 

○ 25 % des pharmaciens (17 500 utilisateurs)

○ 20 % des sages femmes (4 000 utilisateurs) 

○ 20 % des infirmières libérales (20 000 utilisateurs)



Stratégie commerciale et d’acquisition 

 

La clef de la réussite pour Medeo repose dans sa capacité à générer un gros volume d’utilisateurs rapidement. 
Le logiciel est gratuit et librement téléchargeable sur internet. La stratégie d’acquisition repose sur une utilisation 
avisée du digital (SEO, réseaux sociaux, marketing de contenu). Medeo compte également sur les partenariats 
stratégiques avec des applications qui comptent déjà plusieurs milliers d’utilisateurs.

Le modèle fonctionne en cercle vertueux : plus Medeo intègre d’applications, plus Medeo bénéficie des 
réseaux d’utilisateurs de celles-ci. Plus Medeo compte d’utilisateurs sur la plateforme et plus Medeo devient 
intéressant pour les éditeurs d’applications. 

Medeo estime que le panier mensuel moyen des utilisateurs sera de 15 € par mois. 

Le coût d’acquisition d’un utilisateur pour un service numérique en e-santé (par exemple pour la gestion des 
rendez-vous en ligne) est estimé en moyenne à 1500 €. La plateforme Medeo doit permettre à ses partenaires de 
diminuer fortement ce coût d’acquisition. De son côté, Medeo estime son coût d’acquisition à moins de 20 € (en 
2019). Celui-ci doit diminuer rapidement avec l’accroissement des volumes et l’optimisation des campagnes marketing 
pour atteindre un objectif de moins de 10 € à partir de 2021. 

La stratégie commerciale repose principalement sur les réseaux sociaux, les mailings, les communautés digitales mais 
également les salons professionnels. Medeo vient également d’initier une politique de parrainage très efficace.



  

Stratégie marketing

                Traditionnel (marketer centric) 

● Participations aux salons professionnels 

● Mise en place d’une offre de parrainage entre les 

utilisateurs (obligatoire) 

● Partenariat stratégique avec des applications 

leaders 

● Promotion auprès d’influenceurs (syndicats, 

leaders d’opinion)

● Outils traditionnels (presse, e-mailings, publicité 

réseaux sociaux)

● Démarchage commercial (cold calls/emails…)

                        Inbound (client centric)

● Référencements / Médias sociaux…

● Création d’une communauté 

○ Notre blog 
○ Notre chaîne de vidéo bons plans

● Devenir organisme de formation (DPC) sur 

l’usage du digital au quotidien

● Rédaction d’un livre blanc sur les outils 

numériques utilisés en consultation



Metrics

 

● Medeo compte en moyenne 5 nouveaux utilisateurs par jour. 

● Les utilisateurs de la plateforme sont connectés entre 6h et 8h par jour sur 
l’outil. Medeo est alors utilisé comme navigateur internet par défaut en 
consultation.

● Medeo propose des applications fonctionnelles, installées et utilisées par plus 
de 350 médecins, des centres médicaux en France et à l'étranger (Niger, Tchad, 
Côte d’Ivoire).

● Medeo travaille avec plus de 25 contrats d’apporteurs d’affaires (distributeurs, 
logiciels médicaux, éditeurs d’applications) pour équiper les médecins.

● Prévisionnel de chiffre d'affaires pour 2018 : plus de 160 k€.



Environnement concurrentiel

Sites de référencement – 
Boîtes à outils des médecins

Éditeurs d’application spécialisé 

Google search, android store 
& apple store

Les logiciels médicaux

Du fait de son offre complète, l’environnement concurrentiel de Medeo est à la fois multiple et diffus. Cependant, 
les besoins croissants des professionnels de santé en outils leur permettant de rationaliser leur espace de travail et de 
retrouver du temps au bénéfice des patients ont contribués à l’émergence de solutions globales à l’instar de Medeo ou 
DrChrono aux Etats-Unis.



Analyse concurrentielle

Logiciel agréé DMP / LAP V2 / MSP V2

Hébergement sécurisé des données de santé

Cross-Platform 

Intégration d’extensions et d’applications

Archivage automatique des Documents (OCR) 

Structuration intelligente (CIM10 / SNOMED) 

Distributeurs régionaux

Communauté d’utilisateurs

Analyse des données (veille sanitaire, recherches)

Interopérabilité (FHIR)

Outil de formation DPC 

Télé-suivi sur les pathologies chroniques

Plateforme d’échanges entre professionnels de santé

Objets connectés du cabinet

Version paramédicale

Gestion de la comptabilité

Version spécialiste
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Market size

1. Portrait des professionnels de santé février 2016 - DREES Ministère des finances
2. Grand View Research, May, 2016
3. De la santé à l'e-santé - Bearing Point & CDO Alliance digital officers 

Les professionnels de santé dans le monde 1

‘en millions
France Europe Monde

Médecins 0,22 1,80 9,80

Professionnels 
de santé

0,98 6,33 43,00

Le marché de la santé connectée est en pleine explosion tiré par l’innovation et notamment motivé par des 
enjeux croissants en termes de nouvelles populations à accompagner et d’isolement de ces populations.

Fort de ces enjeux, les investissements des organisations de santé vont augmenter très fortement dans les prochaines 
années avec le développement de la télémédecine, l’intelligence artificielle en santé et les dispositifs médicaux 
connectés. Les systèmes informatiques de transfert et de traitement de données médicales seront au cœur de cette 
révolution.
 

Investissements dans les dispositifs IoT, 
logiciels et services par l’industrie de la santé
➢ 46 Mds $ (2015) → 410 Mds $ (2022) 2

Marché de l’informatique médicale dans le monde : 
➢ 20,2 Mds $ (2017) → 35 Mds $ (2022) 3

Marché de la santé mobile (M-Health) : 
➢ 13,2 Mds $ (2016) → 46,2 Mds $ (2021) 3



Les fondateurs

 

 

Yacine REMINI 27 ans CTO

Yacine est ingénieur en génie industriel de l’Ecole des mines de Saint 
Etienne. Féru de design, de nouvelles technologies et d’électronique, il est 
également diplômé en Innovation, Design, Entrepreneuriat et Arts de 
l’Ecole Centrale de Lyon et EM Lyon. Yacine est un organisateur actif de 
startup week-end et Hackathon, notamment dans le domaine Medtech. 

Rémi-Jean BERGER 25 ans CEO

Rémi-Jean est diplômé en Sciences de Gestion de l’IAE Université Lyon III. 
Passionné par les sciences humaines et le secteur de la santé, il a 
également suivi un Master en Innovation, Design, Entrepreneuriat et Arts à 
l’Ecole Centrale de Lyon et EM Lyon. Rémi-Jean est aussi coordinateur de 
l’association France eHealth Tech de la région Auvergne-Rhône Alpes. 



Rémi-Jean - CEO 
Communication

Partenariat stratégique 

Yacine - CTO
Product Owner 

Compréhension des besoins, UX

Organisation de l’équipe

A l’image des fondateurs de la 
société, Medeo peut compter sur 
une équipe pluridisciplinaires. 

L’équipe compte aujourd’hui  
des talents qui contribuent 
chaque jour à la réussite de 
Medeo. Un développeur et un 
responsable commercial doivent 
bientôt rejoindre l’équipe.

Charles 
Tech

Josselyn 
Tech 

Nesrine 
Tech

Jérémy 
Design

Antoine 
Commercial

Damien 
Médecin

Jean-Marie 
Médecin 



Ils nous accompagnent

Depuis les débuts de Medeo, 
Yacine et Rémi-Jean ont su 
s’entourer d’un collège d’experts 
aux compétences multiples qui 
challengent le projet et 
confortent les fondateurs dans 
leur stratégie.

Dr Marcel GARRIGOU
60 ans

Médecin généraliste
Elu URPS

Dr Fabrice ROMANO
54 ans

Fondateur Eye Take Care
et Keranova

Marie CONTENT
50 ans

Directrice Générale des 
mutuelles Alptis

Damien LEPLEGE
44 ans

Directeur commercial 
informatique médical

Jean-Michel RALLET
54 ans

Réseau Entreprendre
Fondateur Champions 

Capital

Nathalie PRADINES
53 ans

Présidente de Comadequat 
Company et ses agences



Chiffres clés

L’activité de Medeo est dans un premier temps soutenue par la distribution de ses applications et des 
dispositifs médicaux auprès de ses partenaires en France et à l’étranger. 

Le développement de la plateforme et des applications qui y sont proposées constituent un relai de 
croissance important et proposent de très fortes perspectives en terme de scalabilité du modèle. 

Les recrutements et les investissements prévus en marketing et communication pèseront sur la rentabilité à 
court terme. Le retour à la rentabilité est prévu au premier semestre 2020.

 



Plan de financement



Levée de fonds

Objectifs 

Équipe commerciale directe

Equipe key account (distributeurs, éditeurs de logiciel, éditeurs d’applications, international

Développement d’applications métiers (coordination, nouveaux services)

Mise en place des outils de marketing digitaux 

Valorisation 

● 1,2 M€  Pré-monnaie

Besoins 

Fonds propres  : 600 k€ 

Dettes : 440 k€

Utilisation 2019-2020

Investissements : 185 k€ Communication / marketing :   436 k€

R&D (dont salaires) : 355 k€ BFR :   300 k€



Ils nous soutiennent

Phast 

Partenaires - Financiers

Partenaires - Recherche

Partenaires - Internationaux



Simplifier la vie des professionnels de la santé par une informatique utile, éthique & collaborative

Contact Care Finance – c.reynaud@carefinance.fr – +33(0)6 33 22 25 20

mailto:c.reynaud@carefinance.fr

