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SYSTEME MECANIQUE ESSENTIEL

La suspension des 2 roues

CONTEXTE

SECURITE, CONFORT, PERFORMANCE
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ETAT DE L’ART

La fourche téléscopique
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UNE TECHNOLOGIE STANDARDISEE…

…AUX PERFORMANCES LIMITEES
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PLONGEE AU FREINAGE
=

PERTE DE CONTROLE

DES SOLUTIONS PARTIELLES AUX 
PERFORMANCES REDUITES

ETAT DE L’ART

Un phénomène de plongée sans solution alternative
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Brevet n°1: Châssis 
- Sécurité
- Confort et adhérence

Châssis articulé :
- Pas de frottement
- Pas d’usure
- Haute rigidité en torsion

Brevet n°2: Lame composite tirée
- Pas d’entretien
- Gain de poids
- Haute sensibilité
- Haute progressivité

Brevet n°3: Amortisseur Atmosphérique
- Ultra fiable
- Pas d’entretien
- Pas de frottement
- Système de refroidissement

NOTRE RÉPONSE TECHNOLOGIQUE

Un concentré d’innovations
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100% Anti-plongée : Montage standard, même poids, même coût
=> Capacité d’absorption des chocs 10 à 30 fois supérieure à une fourche classique



II MARCHE
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TAILLE

Un marché de masse international et mature
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Marché mondial
suspension cycle

2 milliards €

Marché mondial
suspension 2 roues motorisés

20 milliards €
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CONCURRENCE

Une domination du marché par quelques acteurs
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• Suspension cycles

3 Leaders : 

Une vingtaine de petites marques :

• Suspension moto

2 leaders : 

Initiative constructeur



III STRATEGIE DE DEVELOPPEMENT
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GO TO MARKET

Nos clients

19

Produits

Vente de fourches VTT

BtoC = Pratiquant de VTT

BtoB = Distributeurs + Marques VTT

Service

Ingénierie + Licencing technologie MOTION
BtoB = Marques Vélo / Moto / Suspension



IV MOTION engineering
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GO TO MARKET

Du haut de gamme vers le marché de masse

20

Chiffre d’affaires
(millions d’€)

2018 2019 2020 2021 2022

2

4

6

8

10

Marché du VTT Haut de Gamme
0,6 Milliard

Marché du Cycle
2 Milliards

Ventes produits
+ Engineering cycle

Engineering
+ Licencing cycle

Marché Moto
20 Milliards

Engineering
+ Licencing

moto
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HISTORIQUE

MOTION engineering

20

2015 2016 2017 2018

CREATION

1 Brevet
1 proto
1 salon

Financement
Love Money + Concours 

= 70k€

DEVELOPPEMENT 
technologique

+ 2 associés
+ 1 brevet

30 prototypes

Financement
Prêts d’honneurs, 

subventions et aides à 
l’innovation = 400k€

LEVEE de Fonds

Valorisation 
1800k€ post levée

500k€ de Capital
250k€ BPI

250k€ Banque

INDUSTRIALISATION
Et structuration

6 salariés
9 brevets

1 marque reconnue
2 modèles de fourches

De nouvelles technologies en 
développement

2019
Lancement des ventes

1ers Licencing

Objectif : CA = 1M€
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Nos produits et technologies

NOS FORCES

Châssis anti-plongée, Lame tirée, amortisseur atmosphérique…

-> ils existent et roulent en conditions réelles depuis plus de 10 mois!

Bien que j’aime et considère la Fox 36 
comme une excellente fourche, la Motion 

E18 est meilleure
(Andi Skyde – Magazine Singletrack -26 Juin 2018)

Avec la fourche Motion, je n’ai 
aucune douleur, je passe plus vite, 
je ne sens pas les racines, je ne 
plonge pas au freinage, c’est une 
vraie innovation.
(Test par la marque Head Cycles - salon 
Pass’Portes– Juillet 2018)

Au freinage, je garde le contrôle, je peux 
mettre de l’angle et faire ce que je veux…

(Interview Pilote Testeur – VéloVert Festival – Juin 
2018)

-> 100% de retours positifs de la presse et des testeurs!

C’est une boite novatrice, avant gardiste et audacieuse qui 
pourrait tirer tout le monde vers le haut
(Tom Garcia – Magazine Endurotribe – 30 Août 2018)

-> Nos technologies et brevets sont salués et convoités!
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Notre ingénierie source d’innovation et catalyseur de ventes

NOS FORCES

Ingénierie MOTION = Accompagner nos clients dans l’adaptation et
l’intégration de nos technologies à leur produit :
- 30 Marques d’intérêts et demandes d’avant projets.
- 2 projets en cours (Chiru, St Jean-Industrie : contrat 80k€)

= Ventes produits et licences futures

9 brevets déposés ou en cours:
- Châssis Anti-plongée
- Lame tirée
- Amortisseur atmosphérique
- Amortisseur à butées hydrauliques intégrées
- Amortisseur à piston filtrant
- Hub hydraulique à soupape
- Hub hydraulique à compression commandée
- Air Spring atmosphérique
- Quick release à cuvette
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Notre équipe!

NOS FORCES

Entrepreneur, ingénieurs des Mines, technicien passionné, 
commercial d’expérience, sportifs …

… notre complémentarité, nos compétences, notre 
implication et notre expérience au service de MOTION!
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Stratégie de financement

BESOIN EN FINANCEMENT

Bridge : 300k€ en capital => Lancer les ventes et atteindre 1M€ de CA en 2019

Levée future (12/18mois) :  > 2-3M€ => Changement d’échelle = pénétration du marché Motorisé


